
¿Vas a dejar que tu competencia te gane?

Predicción de demanda que asegura stock y optimiza ventas en productos
gourmet

Anastasia se integró al ERP de la empresa, proporcionando reportes semanales con

predicciones de demanda para las siguientes semanas, alertas de posibles quiebres de

stock, y sugerencias de compras basadas en reglas de cobertura. Además, se implementó un

análisis detallado de los productos, incluyendo:

La empresa necesitaba mejorar su forecast de

ventas y gestión de inventario, especialmente

para sus productos de alta demanda, como

pastas, quesos, y fiambres, que abastecen tanto

a consumidores finales como a restaurantes y

pizzerías de alta gama.

Desagregación de productos en subproductos (por ejemplo, diferentes cortes de

fiambres).

Incorporación de productos en tránsito.

Predicción de demanda estacional para productos que se compran 1-2 veces al año.

 Implementación

Desafío
Empresa líder en la importación y

distribución de productos gourmet en Chile,

enfrentaba un gran reto: anticipar la

demanda para evitar quiebres de stock en

productos importados con tiempos de

reposición prolongados. 

Síguenos en redes sociales
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Beneficios Claves

Con la implementación de Anastasia, la empresa ha optimizado su cadena de suministro, mejorando su capacidad

de respuesta ante la demanda, y fortaleciendo su relación con clientes de alto valor como pizzerías y restaurantes

de alta gama.

80% de las ventas cubiertas con solo
el 10% de los SKUs, facilitando la
priorización de compras.

20% reducción en quiebres de stock en
los productos más vendidos.

30% mejora en la precisión del
forecast de ventas.

15% reducción de inventario
excedente, optimizando el espacio de
almacenamiento

Mayor eficiencia en la planificación de
compras para productos de temporada,
asegurando la disponibilidad en
momentos clave del año.
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